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1、 项目背景
现在的学生普遍缺乏理财方面的知识，不懂得如何合理花钱、如何存钱、如何用恰当的方式挣钱，为了让学生从小有理财方面的意识，我们与花开西庄运营方沟通协商，举办了小小摊主春风跳蚤市场的义卖活动。
2、 项目目标
1、通过此次活动，让学生初步了解理财方面的知识，学习简单的赚钱技能，丰富生活体验。
2、通过此次活动，增强学生自行策划组织活动的能力，拥有自主管理的意识。
3、通过此次活动，培养学生合作、交流的能力，锻炼他们的胆量，创新他们的思维。
3、 项目框架
	实施阶段
	核心内容
	学习方式
	课时安排

	阶段一：
活动小组成立啦！
	明确活动前期需要做的工作内容
	小组合作
思维导图
问卷调查
	1课时

	阶段二：
融资大会开始啦！
	面向商家，汇报融资方案
	小组合作
交流反思
	1-2课时

	阶段三：
小小摊位准备啦！
	模拟义卖现场，发现问题
	小组合作
评价反思
	1-2课时

	阶段四：
股东“分红”真开心！
	对活动进行总结与反思
	小组合作
交流反思
	1课时


四、项目实施
阶段一：活动小组成立啦！
（一）导入
1、教师谈话：同学们，近期我们受到花开西庄运营方的邀请，参加小小摊主春风跳蚤市场的义卖活动。你们愿意参加吗？你们可以先做点什么？
2、学生分组讨论交流感受。
3、教师提问：1）我们能卖点什么？卖的东西会不会有人买？
             2）怎么布置不同的摊位呢？
             3）买东西的本金从哪里来？
（二）分组讨论，制定计划，分配工作
1、教师组织学生分部门讨论：义卖的前期工作具体有哪些？如何分工？
2、借助思维导图，罗列工作内容，并对具体工作分类，学生根据自己的实际情况选择合适的工作。
	问卷调查组
	宣传组
	融资团队
	摊位组


3、针对不同类型的工作，教师组织学生细化具体的工作内容与分工
	组别
	具体工作
	责任人

	问卷调查组
	1、 讨论制定调查人群
2、 设计调查问卷
3、回收整理结果，形成数据图
	组织部

	宣传组
	1、 讨论制定宣传方式
（动态与静态结合）
2、 撰写宣传视频的脚本
3、 视频制作
4、 视频投放
	宣传部

	融资团队
	1、根据摊主的预算，走进批发市场或者网络等方式实地考察
2、制订融资方案，准备融资合同
3、制作商家邀请函
	班长组建团队

	摊位组
	1、 根据调查问卷的结果确定摊位类型
2、 制作摊位预算
3、 招募摊位工作人员
4、 工作人员岗前培训
5、 与宣传组合作，设计摊位布置
	组建新的团队


（三）总结
教师总结本节课的内容，引导学生对义卖活动的前期工作进行深入的思考，同时鼓励他们在实践的过程中不断反思，提出更多更好的金点子。
阶段二：融资大会开始啦！
（1） 导入
1、 教师谈话：你们知道什么叫融资吗？
2、 小组分享前期了解到的关于融资方面的知识
3、 教师谈话：关于此次义卖活动，我们如何吸引别人来投资呢？
（2） 制定融资计划
1、 各部门代表介绍活动的进展：
调查组：结合数据图，分析最喜欢的消费品种，消费人群，可接受的价格等调查内容
    宣传组：展示宣传视频和海报
摊位组：结合调查结果，介绍各位摊位所卖的物品，预售价以及所需的启动资金。
2、融资团队听取各部分汇报后，组织全体学生讨论：预售价是否合理？有多少利润空间？如果能获利如何分红？
3、融资团队制定融资大会方案，制作商家邀请函，准备融资合同。
（3） 开展融资大会
1、 融资团队介绍此次义卖活动的融资计划
2、 商家针对方案进行提问：
1） 如果东西没有卖完，你们会怎么做？
2） 如果投资，什么时候可以拿到本金和收益？
3） 你们如何确保经费的公开透明？
4） 对于资金的使用情况你们打算如何处理？
3、 各部门领取问题任务，进行思考，讨论如何回答商家的问题
4、 商家们表明投资意向并签订融资合同。
（4） 总结
教师谈话：同学们经过自己的努力已经获得了此次义卖活动的活动资金了，为了保障投资人的利益最大化，各位摊主在接下来的这段时间要积极准备，争取让每位投资人能获益哦！

阶段三：小小摊位准备啦！
（一）导入
1、回顾前期活动
2、教师谈话：各位摊主，现在你们已经获得了启动资金，那接下来，你们应该怎么做呢？
3、摊主发表自己的看法以及前期的准备工作
（二）员工招募大会
1、摊主详细介绍摊位所卖的物品，预售价，需要招募的工作人员及具体的工作内容。
2、同学根据自身的喜好，特长报名
3、融资团队形成最终活动方案
（三）“试卖”会
1、教师谈话：为了保障义卖的顺利开展，我们可以先“试卖”一次。
2、活动开展：各个部门布置摊位，准备好物品，工作人员到位开展“试卖”会
3、教师谈话：一场实战演练，让我们真实的感受到了义卖活动的现场会是怎样的一个场景，同时也发现了很多的问题。
4、各摊位汇报义卖的情况及发现的问题
5、各部门讨论如果解决这些问题
（四）总结
教师谈话：相信通过实践体验一定会让我们的义卖顺利的，成功的举行，各个部门，准备起来吧！

阶段四：股东“分红”真开心！
（一）回顾前期活动
（二）召开“分红大会”
1、融资团队向投资者汇报此次活动的收支情况（公开账目）。
2、融资团队向投资者返回本金，并送上“分红”礼物。
（三）颁奖典礼
1、回顾整个活动的过程，学生谈感受，聊收获，说不足。
2、颁奖典礼：评选出“金牌摊位”“金牌销售”“金牌员工”等，请投资者为他们颁奖。
（四）成立“基金会”
1、教师谈话：通过此次义卖，我们赚取了人生中的第一桶金，那你们觉得如何分配这些钱呢？
    2、分小组讨论，交流想法
3、教师谈话：大家不约而同的都想到了用这笔钱去做公益，去帮助很多需要帮助的人，那我们就来成立一个基金会吧！
4、选出基金会成员，讨论具体工作内容


